CURSO BASICO DE ANALISIS DE VENTAS

L¢

1. INTRODUCCION _Sugerencias Min
e  SISTEMAS SIERRA ERP.- Se llama software ERP (Enterprise Resource Mostrar diagrama de solucion Erp 4
Planning) a aquel que en su disefio contempla a la empresa como un todo y en | con las 3 areas. _ _
el que las decisiones y operaciones de cada sector tienen incidencia efectiva Hacer énfasis en la diferencia de 2
en los restantes. De esta manera la optimizacion de todos los recursos la solucién Sierra Erp contra la
disponibles, es realmente posible. Con esta solucién, la informacion esta al venta de proyectos individuales.
dia sin ninguna tarea extra de control, brindandonos una mejor informacién en | Sierra vende una Solucién, no
tiempo y forma, que de otra manera es dificil de lograr. Se tiene un gran proyectos aislados.
ahorro de tiempo, informacién al momento, y sobre todo integridad en la Mostrar lista de proyectos.
informacion
1. FUNCION DEL SISTEMA DE ANALISIS DE VENTAS
. La funcion esencial del sistema de Andlisis de ventas es, mostrar la
estadistica de ventas, de una forma gerencial para la toma de decisiones.
2. VENTAS
. POR DIA
o TOTALES 10
- ANALITICO POR DIA/MES
. ANALITICO POR DIA/SEMANA
o LOCALIZACION
o PLUS 2
(o} EMPLEADOS
o HORA
. RESUMEN
o PLU 8
. ALTO MOVIMIENTO
- POR PLU CON COSTO
o EMPLEADO 2
o HORA
. ANUAL
o VENTAS
o CANCELACIONES 5
o CORTESIAS Y DESCUENTOS
(o} PLUS
. ANUAL CONCENTRADO
o ANALITICO 10
o POR HORA
(o} POR PLU
3. MANTENIMIENTO
5
. PARAMETROS 1
. CIERRE ANUAL 2
. ACUMULAR DIAS ANTERIORES 1
. BORRAR DIAS ANTERIORES _
052

SISTEMAS SIERRA SA DE CV, Cerro de las campanas #384, Col. Insurgentes Oeste, Mexicali BC CP 21280

Tel (686) 5663420 Fax (686) 5664360 http://www.sierra.com.mx

e-mail: sierramxl@prodigy.net.mx 1




